
Empresas de la tercera industria



¿Qué es Convergencia Digitla 4.0?

Es un programa que fomenta la competitividad empresarial y el 
fortalecimiento empresarial de las aglomeraciones 

pertenecientes a la ciudad de Bogotá D.C, por medio de la 
concientización, transferencia de conocimiento, actividades de 
diagnósticos, herramientas para la construcción de planes de 

trabajo y conexión con el ecosistema tecnológico para sofisticar 
los modelos de negocio empresarial.



Circuito de Conexión
LUNES 8 DE ABRIL 

Lugar:  Pontificia Universidad Javeriana Auditorio Alfonso Quintana, S.J 
tercer piso (Cra. 7 #40b-36) Bogotá, Colombia



PERFIL DE PARTICIPANTES 

Empresas que pertenecen al sector de 
software y tecnologías de la información (TI) 

cualificadas en áreas como ingeniería de 
software, desarrollo web, análisis de datos, 

ciberseguridad y gestión de proyectos 
tecnológicos. Estas empresas proveen 

recursos técnicos  avanzados y soluciones 
tecnológicas eficientes y escalables para 

satisfacer las necesidades del mercado en 
constante evolución.

Las empresas de aglomeraciones 
hacen parte de diversos sectores 

económicos con una variedad 
significativa en sus actividades 
comerciales, abarcando desde 
manufactureras, empresas de 
logística, servicios financieros, 
comerciales, y proveedores de 

servicios diversos. 



Inmersión de competitividad y 
productividad

Sesiones de conocimiento y 
entrenamiento a través de 2 talleres y 
2 mentorías para la mejora de los 
procesos comerciales de cara a la 
realización de nuevos negocios.

2

Diagnóstico de competitividad 
y madurez digital 

Evalúa la competitividad de las 
empresas respecto a los 
procesos de mercado y cierres 
de negocios con aliados.

1

2

1

Circuito productivo
(Presencial)

Identificación de oportunidades 
para construir nuevas alianzas 
estratégicas y hacer negocios a 
través del diálogo.

3

ALCANCE - FASES



 22 
marzo

FASE 1. Diagnóstico de 
Competitividad y mercado.
Inicia a partir del proceso de 

inscripción al programa

FASE 2. Taller 1. 
Estrategia de diseño de 

Producto, Marketing y Growth.
Hora: 09:00 a.m. a 11.00 a.m.

Virtual

01 
abril

FASE 2. Mentoría 1. 
Estructuración de la propuesta de 
valor para vender en el mercado 

nacional e internacional.
Hora: 09:00 a.m. a 11.00 a.m.

Virtual

02
abril 03 

abril

FASE 2. Taller 2. 
Marketing potencializador de 

negocio digital.
Hora: 09:00 a.m. a 11.00 a.m.

Virtual

04 
abril

FASE 2. Mentoría  2. 
Seguimientos empáticos a las 

gestiones comerciales.
Hora: 09:00 a.m. a 10.30 a.m.

Virtual

ALCANCE - FASES



FASE 3. Circuito. 
Circuitos productivos. Jornada de 

reuniones uno a uno de 15 a 20 minutos. 
Hora: 07:00 a.m. a 04.00 p.m.

Presencial

04 
abril 08 

abril

FASE 3 
Sesión preparatoria de 

circuitos.
Hora: 10:30 a.m. a 11.00 a.m.

Virtual

30 
abril

Fase de cierre. 
Encuesta de satisfacción y 

resultados.

En el 2023, el 92.2 % de empresas 
participantes lograron conectar con 
aliados potenciales.

El 90 % de los participantes 
cumplieron sus expectativas con 
respecto al circuito de negocios.

En términos económicos, la 
expectativa de negocios fue de $ 
5.365.000.000 COP.

El 84.4 % lograron identificar nuevas 
tendencias en el mercado a través del 
circuito de negocios

El 82.1 % de las aglomeraciones 
participantes quedó en adoptar las 
soluciones y desarrollos con los cuales 
conectaron previamente.

ALCANCE - FASES



Requisitos para 
participar en el circuito

Diligenciar el 
formulario de 
diagnóstico

Asistir a todas las sesiones 
programadas:  2 talleres y 

2 mentorías

¡PARTICIPA SIN 
NINGÚN 
COSTO!



Datos de contacto:

Melanie García 
+57 304 253 3847      
gestoroperativofedesoft@fedesoft.org

Andrea Daza
+57 320 991 9513     
gestoroperativofedesoft2@fedesoft.org

mailto:gestoroperativofedesoft@fedesoft.org
mailto:gestoroperativofedesoft2@fedesoft.org


¡GRACIAS!
¡Gracias!


